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¢ Aflarea de informatii suplimentare privind etapele initiale ale finantarii

si despre conceptul de bootstrapping

¢ Oferirea de informatii despre oportunitatile de finantare ale UE

disponibile pentru companii noi

¢ Aflarea de informatii suplimentare despre programele nationale de

finantare pe care le puteti utiliza in tara dvs., avand exemplul Ciprului

¢ Oferirea informatiilor despre programele de accelerare al afacerilor la

nivel local si la nivelul UE
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GREEN ' No money to start

ENTREPRENEURSHIP . 2
TRAIN I NG Etape de finantare a. buSIness ®

entru a incepe o afacere? Nu este nicio problemé! INCEARCA ACESTE 5 OPTIU
NO PROBLEM! l l

A

jLo%)

¢ Prima etapa: Bani de inceput / Capital de inceput — https://www.investopedia.com/video/play/seed-
capital/

¢ A doua etapa: Finantarea cu ajutorul unui investitor individual

¢ A treia etapa: Finantarea cu capital de risc

¢ A patra etapa: Finantarea mezaninelor si imprumuturile pe termen scurt

¢ A cincea etapd: IPO Erasmus+
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REVENUE

Startup funding cycle
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Inantarea unui business nou in diferite stagii

Prima etapa: banii pentru demarare / Capitalul de demarare:
Capitalul: obtinut de la(familie, economii propriii, investitori providentiali, finantare participativa)
Destinatia: Prototip, demo, marketing

A doua etapa — de inceput:

Capital (economii propriii, investitori providentiali)

Directionarea capitalului: MVP, Prototipuri, Marketing (baza de clienti, adoptatori timpurii, teste si
validare)

A treia etapa — Echitatea:
Capital: capital de risc, finantare participativa

Directionarea capitalului : Cercetare si dezvoltare, resurse umane, marketing, inteﬂnalizare
Erasmus+
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PRIMA ETAPA: BANII PENTRU INSAMANTARE / CAPITALUL DE
INSAMANTARE

BANI PENTRU Dezvoltarea
DEMARARE produsului

MARKETING

2l Frasmus+
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A DOUA ETAPA - DE INCEPUT:

CAPITAL DE S Cercetare si
INCEPUT dezvoltare

PRIMII
MARKETING UTILIZATO

RI

ANALIZA
DATELOR
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A TREIA ETAPA - ECHITATEA:
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Este o situatie in care antreprenorii dau startul unei

afaceri avand un capital scazut.

Se poate spune despre cineva ca incearca sa puna pe
picioare o afacere atunci cand se foloseste de economiile
proprii sau folosind veniturile operationale ale noii

companii

- Erasmus+



GREEN
ENTREPRENEURSHIP

TRAINING

PRO: Comparativ cu utilizarea de investitiilor individuale sau a

| { fondurilor de capital de risc, bootstrapping-ul poate fi benefic,
??\OS F CONS deoarece antreprenorul este in masura sa mentina controlul
T * penestsensaanl asupra tuturor deciziilor.
De asemenea, nu exista nicio presiune externa pentru
rezultate financiare rapide si mari.

E
E

CONTRA: aceasta forma de finantare poate pune un risc
financiar inutil pentru antreprenor.

De asemenea, este posibil sa nu se acorde investitii suficiente
pentru ca societatea sa aiba succes la un nivel rezonabil.

Pentru mai multe despre bootstrap, puteti urmari Bootstrap
Business de Rich Christiansen, care a lansat apr 0 de
companii prin aceasta metoda. Erasmus+
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Bootstrapping

FFF

Granturi pentru intreprinderi mici
Investitii participative

Credite sau linii de credit
Incubatoare

Investitori individuali

Capital de risc

Negociere

Formarea unui parteneriat
Angajament fata de un client major

.

Funding Options

STARTUPS

- Erasmus+
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1. Nu cumparati ceea ce puteti inchiria.

Nu inchiriati ceea ce puteti imprumuta.

Nu imprumutati cand puteti face schimburi.

Nu faceti schimburi atunci cand puteti implora.
Nu implorati pentru ceea ce puteti gasi singur.
Nu cdutati singuri ceea ce puteti obtine de gratis.

Nu luati gratuit ceva pentru ce altcineva v-ar putea plati.

© N o U oA W N

Nu platiti pentru ceva pentru care oamenii vor licita. -
Erasmus+
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Finantarea participativa

¢ Este procesul prin care un numar de oameni ofera bani unei afaceri in
schimbul unui lucru.

¢ Investigam usor doua tipuri de crowdfunding:

¢ Bazate pe Recompensa
¢ Bazate pe Echitate

Erasmus+
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CROWDFUNDING BAZAT PE RECOMPENSA

Crowdfunding-ul bazat pe Recompensa
implica persoane care contribuie cu sume
relativ mici la proiecte in schimbul unor
recompense.

Recompensele pot varia de la ceva simplu,
cum ar fi o carte postala de multumire la o
versiune de productie a produsului obtinut in
acest fel.

1.So you've got an idea? 3. Tell your crowd

a O
% O~

...";

2. Create a project
(on crowdfunder.co.uk)

6. Hit your target and turn
your idea into reality

5. The crowd shares the
project with friends

4. The crowd pledges cash
in return for rewards

Erasmus+
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o De ce ar trebui s folosifi crowdfunding-ul (€£)?
o De ce ar trebui s incepedi o campanie €572

o 4£ste un nou mod de a [ansa un nou proous pe pia )z%)ﬂ o¢ a il presvinde (echilibru financiar pozitiv)
© €ste o analizq a piefei care v permite s4 gdsidi o pozidfic pe pia )z%« Pute i face acest fucru cu mai pu dine
riscuri pentru compania Ovs.

o £ste, O¢ asemened, o modalitate buns de a [7rgi re )feaua ovs. ¢ par )ﬁ interesate )5’1 O¢ a g5t noi parteneri 351
sponsori sau investitori

o £ste 0 modalitate buns de a efectua o validare a pie )&i
o Strategic de comunicare si marketing (util pentru a crea o baz 4 e clien )ﬁ Jipentru a defini buzz-ul in jurul

produsului ovs.
- Erasmus+



ENTREPRENEURSHIP
Strategia Crowdfunding
Evaluare si :
masuratori Comunitate
Resurse Model CF
Lansare si .
promovare Platforma
Marketing digital si Buget si
strategie de PR sincronizare
\ Continut ,
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ENTREPREN Eu RSHIP Crowdfunding-ul bazat pe Echitate

¢ Crowdfunding-ul bazat pe echitate este procesul prin care un humar mare de
oameni ofera bani unei afaceri in schimbul actiunilor companiei

CROWDFUNDING

Erasmus+



G R E E N Platforme pentru start-up-uri cu inve

TRAINING

@ Top 10 platforme:
- Companisto

- Crowdcube

- FundedbyMe

- Invesdor

- MyMicrolnvest
- Seedmatch

- Seedrs

- Symbid

- SyndicateRoom
- Wiseed

- Erasmus+
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PROGRAME DE FINANTARE ALE UE

- Erasmus+



GREEN
ENTREPRENEURSHIP

Programe de startup
TRAINING

S'BARTLP e/me . _a Fl
E 3

R*.PE m P fucelerate
_R_OADSHOW L Join the innovation ecosystem

= Erasmus for Young

DESTINATION : ICT ENABLED YOUTH ENTREPRENEURSHIP
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Noul Instrument SME

¢ Orizont 2020 aduce promisiunea de a crea oportunitati pentru IMM-urile de toate tipurile,
inclusiv cele care sunt de inalta tehnologie, orientate spre cercetare, orientate spre

societate si catre servicii

CELE 3 ETAPE ALE CICLULUI DE INOVARE

ETAPA 1
Concept si evaluare de
fezabilitate
(10 pagini)

10% succes!
Suma forfetara: € 50.000
~ 6 luni

ETAPA 2
Cercetare si dezvoltare,
demonstratie si replicare

de piata

(30 pagini)
30% - 50% succes!
€0,5M-€2,5M/12-24
luni

ETAPA 3
Comercializarea

Fara finantare directa a
CE!
IMM-urile pot aplica
pentru "Finantarea prin
fonduri de risc" (Pilonul
II)

Erasmus+
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1. Seedcamp, 1. Y Combinator,
2. TechStars, 2. TechStars,
3. Founder Institute, 3.  AngelPad,
4. Startbootcamp, 4. LaunchPad LA,
5. Startup Weekend, 5.  MuckerLab,
6. Launch4s, 6. Alphalab,
7.  GameFounders, 7.  Capital Innovators,
8. Garage48 8. Tech Wildcatters,
9. StartupBus Europe 9. Surge Accelerator,
10. The Brandery,
11. Betaspring,
Wauters Robin (2013), “Piata devine 12. Boomstartup,
aglomerata: cu aproximativ 100 de 13. Entrepreneurs Roundtable Accelerator,
programe pentru accelerare, cate sunt 14. Jumpstart Foundry
oare suficiente?”, tech.eu, 15. Dreamlt Ventures.

http://tech.eu/research/29/there-are-rough

ly-100-active-startup-accelerators-europe/ -
Erasmus+


http://tech.eu/research/29/there-are-roughly-100-active-startup-accelerators-europe/
http://tech.eu/research/29/there-are-roughly-100-active-startup-accelerators-europe/

ENTREPRENEURSHIP EXERCITIU PRACTIC:
TRAINING

¢ Scop: Aflati cum sa pregatiti un paragraf captivant pentru a va si prezentati-va ideea
conform specificatiilor unui program de accelerare.

¢ Oferiti participantilor cateva sfaturi utile imprimate

¢ Apoi cereti-le sa lucreze cu echipa lor si sa pregateasca o scurta descriere a ideii lor.
¢ Trebuie sa respecte specificatiile programului de accelerare.

¢ Apoi ar trebui sa-si prezinte ideea celorlalti participanti.

¢ Durata: 25 de minute - Erasmus+
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¢ Official Horizon 2020 website:
http://ec.europa.eu/programmes/horizon2020/en
-International Cooperation:
http://ec.europa.eu/research/iscp/index.cfm?llg=en&pg=policy
-Europe 2020: http://ec.europa.eu/europe2020/index_en.htm
-Innovation Union: http://ec.europa.eu/research/innovation-union/index_en.cfm
-Digital Agenda for Europe: http://ec.europa.eu/digital-agenda
-A Resource Efficient Europe: http://ec.europa.eu/resource-efficient-europe

¢ National Programmes: http://www.mcit.gov.cy/mcit/mcit.nsf/dmlpublic_gr/dmlpublic_gr?OpenDocument
¢ Startup Europe Club Website http://startupeuropeclub.eu/

¢ Accelerator programmes in EU:
http://tech.eu/research/29/there-are-roughly-100-active-startup-accelerators-europe/

o Activity: Search for this type of funds in your country: Erasmus+
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Protectia proprietatii intelectuale (IP)

¢ Drepturile IP faciliteaza libera circulatie a informatiilor prin

impartasirea cunostintelor protejate pentru inventia originala, | DtA®,4(/ CREATIQN ELW
brevetata. La randul sau, acest proces duce la noi inovatii si TRA DE ES"?'/P NOV
imbunatatiri fata de cele existente. PATENT MARKS AUTHOESH |P

© INTELLECTUAL Y
¢ Definirea generala a drepturilor de proprietate intelectuala (DPI) @?3\“ ? R ? % ?% A

¢ Proprietatea intelectuala (IP) este impartita in doua categorii: LICENSING PROTECTION
proprietatea industriala, care include inventii (brevete), marci
comerciale, desene industriale si indicatii geografice; si drepturile
de autor, care includ opere literare si artistice. Drepturile de
proprietate intelectuala (DPI) se refera la termenul general pentru
atribuirea drepturilor de proprietate asupra acestor active (a se
vedea Tipurile de drepturi de proprietate intelectuala). Drepturile
permit titularului sa excluda alti agenti de la exploatarea comerciala
a proprietatii intelectuale pentru o perioada predeterminata. - Erasmus+
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Intrebdri:

1. Care sunt principalele 8 parti ale modelului de business Canvas?

2. Care este diferenta majora dintre licente si permise in spiritul antreprenoriatului
ecologic?

3. Care sunt cele doua categorii de drepturi de proprietate intelectuala?
4. Calculati diferentele chiar si in urmatoarele cazuri:

5. Panou solar mediu Pret de vanzare de 12 dolari, Materiile prime sunt 4 dolari,
productia de munca 8 dolari / ora, 15 minute pentru fiecare panou solar.
6. Salarii = 2500 $ / saptamana, Asigurari = 1200 $ / trimestru, inchiriere = 1500 $
/ luna, Utilitati = 800 $ / luna.
- Erasmus+
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